
Ankereffekt

anchoring effect
„basic anchoring effect“

aus der Kognitionspsychologie

Framingeffekt

Umgebungsinformationen werden 
als der „Anker“ bezeichnet

der Effekt, dass Menschen bei Entscheidungen 
von Umgebungsinformationen beeinflusst 
werden, ohne dass ihnen dieser Einfluss 

bewusst wird

der Anker liefert den Ausgangspunkt oder Startwert für einen bewussten 
Gedankengang, der zu einem rational begründeten Urteil führen soll

Anpassungsheuristik

adjustment heuristic

Relevanz in

Recht

Wirtschaft und Arbeit

Marketing

Auch Experten unterliegen 
dem Ankereffekt

Ankerindex
auch wenn sie für die Entscheidung 
eigentlich irrelevant sind

als unbewusste Suggestion aktiviert der Anker 
zu ihm passende Assoziationen, welche im 
Anschluss die Urteilsfindung beeinflussen, also 
über den Mechanismus des Primings.

ein sehr robustes Phänomen bei 
Entscheidungsprozessen handelt
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https://de.wikipedia.org/wiki/Kognitionspsychologie
https://de.wikipedia.org/wiki/Assoziation_(Psychologie)
https://de.wikipedia.org/wiki/Priming_(Psychologie)

